





Atendimento aos
pecuaristas

Essa edicao do Dia de Campo da
Cocari contou com espaco exclusivo
para atendimento aos pecuaristas,
visando a fortalecer os lacos junto a
cooperativa.

Conforme apontou o coordena-
dor técnico da Pecuaria da Cocari,
Wanderlei Batista Bicalho, atualmen-
te, entre os mais de 7 mil coopera-
dos, 90% sao agricultores e 10% sao
pecuaristas. “Estamos com trés téc-
nicos a campo, acompanhando os pe-
cuaristas e fazendo um levantamento
dos indices potenciais, pontuando, na
tentativa de melhorar a produtivida-
de deles”, acrescentou Bicalho.

Durante o Dia de Campo, a equi-

pe demostrou os resultados do pri-

meiro ano de trabalho. “Foi feito um
experimento com os bovinos, com
duracao de 77 dias, observando ren-
dimento, ganho de peso, qualidade
de carcaca”, apontou o coordenador
técnico.

Os produtores também puderam
conhecer as novidades em tecnolo-
gias disponiveis no mercado para o
segmento, expostos pelas empresas
do setor, que marcaram forte presen-
ca na participacao da pecuaria no Dia
de Campo da Cocari. “Neste ano, a
pecudaria participou mais ativamente
do evento, com 21 parceiros em es-
tandes no CTC, para melhor atender
os pecuaristas, prestando todo supor-
te necessario para obtermos os me-
lhores resultados com a atividade”,

ressaltou Bicalho.

Muitas opg¢oes

Selso Aparecido da Silva, 50
anos, associado em Lunardelli, foi
para conhecer tecnologias. “Ja fui
ao Balcao de Negocios aproveitar
os descontos. Sao produtos de
necessidade”, apontou. Selso des-
tacou que é um dia para aprender,
ver as tecnologias para levar para a
propriedade, que com certeza vao
ser muito proveitosas.

Ele disse que acompanha as
novidades pelo Informativo Cocari.

“Eu recebo todas as edicoes, leio e

Bonita homenagem

Sidnei Greco, de Marialva, é
associado desde 1975. “E tanto
tempo que ja estou para aposen-
tar”, brincou. Para Sidnei, o Dia
de Campo é sempre importante
para conhecer os novos rumos da
agricultura. “Temos de buscar
essas oportunidades”, avaliou.

Ele contou que foi ao Balcao
de Negocios e fez a simulagao
de precos. “Quando comeca a

colheita, nesses eventos sempre

Esse é o caminho

Integrante do Conselho Es-
tratégico da Cocari, Valdemir
Leite dos Reis visitou o Dia de
Campo e aprovou o novo forma-
to. “Esse é o caminho: inovar,
trazer novas tecnologias, apri-
morando os conhecimentos so-
bre as técnicas em conservacao
de solo, palhada. Isso chamou

bastante atencao, assim como o

DIFUSAO DE TECNOLOGIA

procuro aprender mais. Minha mu-
lher gosta de ver as receitas, vemos

a revista em familia”, declarou.

tém essas oportunidades de des-

conto e compensa”, garantiu.

Balcdao de Negocios”, pontuou. representar os cooperados da

Valdemir se disse satisfeito em  regional.
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Estandes da Cocari
O Transportador Revendedor Re-
talhista (TRR) da Cocari esteve pre-
sente no Dia de Campo com estrutura
para receber os visitantes. Na ocasiao,
Nilson Lambiazzi, gerente de comer-
cializacdo de combustiveis, salientou
as vantagens da aquisicao e entrega
de combustiveis nesse servico dispo-
nibilizado pela cooperativa. “Estamos
reforcando aos produtores a qualida-
de dos nossos produtos, informando
sobre os tanques para armazenagem
que estao a venda, e o custo beneficio
que o diesel que disponibilizamos ofe-
rece ao produtor”, frisou.
Colaboradores também apre-

sentaram trabalhos desenvolvidos

UBS apresenta trabalhos desenvolvidos

na Unidade de Beneficiamento de
Sementes (UBS), destacando a im-
portancia do estudo aliado ao cam-
po. Com tecnologia inovadora, a UBS
investe no melhoramento de semen-
tes em suas unidades de beneficia-
mento, servico que posteriormente
€ repassado aos produtores para que
possam aumentar a produtividade
das lavouras. A tecnologia emprega-
da no beneficiamento de sementes
garante diversos beneficios, como
stande uniforme, sementes de alto
vigor e com alta germinacao, melhor
e mais rapido fechamento entreli-
nhas, aumento da produtividade,
diminuicao do risco de replantio e

tratamento de sementes industrial.

Vai virar tradicao

TRR tem espaco para receber visitantes durante o evento

Experiéncia e inovagdo juntos

Paulo Sergio Vila nunca tinha
participado de eventos na Cocari.
Disse que achou muito produtivo
e que valeram a pena as horas de
estrada. “Nossa regiao fica longe
da matriz, entao esse evento vai
ajudar bastante”, disse, infor-
mando que comprou um GPS.

Ele comentou sobre as mu-
dancas ocorridas na unidade.
“Percebi que aumentou o mo-

vimento, melhorou o sistema

Paulo Sergio Vila
Rosdrio-do Ivai

de trabalho e isso € bom para a

nossa regiao”, afirmou.

Quem também prestigiou o
Dia de Campo foi Sérgio Pelogia,
de Marilandia do Sul, conselhei-
ro administrativo da Cocari. “E
muito bom ver os cooperados
desfrutando da estrutura da Co-
cari, aprendendo, levando conhe-
cimento para casa”, observou.

Em sua avaliacao, o evento
ja se transformou em feira e vai
virar tradicao. “As pessoas nao

dizem mais ‘vamos ao Dia de

Sérgio Pelogia
Marilandia do Sul

Campo’. Dizem, ‘vamos a feira

Cocari é poténcia

/

9

da Cocari’”, disse.

Nascido em Kaloré, Osmar
Amaro, 56 anos, acompanha o
trabalho da Cocari desde que
seu pai era cooperado. “O
evento esta maravilhoso, me-
lhorou muito, me surpreendi”,
declarou sobre o evento. “Gos-
tei do acolhimento da Cocari
e das empresas que recebem
bem o produtor”, acrescentou.
Ele também visitou o Balcao

de Negocios. “Vamos esperar a

Osmar Amaro
Kaloré

colheita, ver o resultado da soja

para decidir”, informou.
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Pode confiar Isso é cooperativismo

O produtor Jaime Piasentin,
de 85 anos, destacou que é muito
bom ver as novidades no Dia de
Campo. “Eu gosto de tudo que
a Cocari faz, somos muito bem
tratados na cooperativa”, afirmou.
Ele é cooperado ha muitos anos e
salienta a importancia da Cocari
para os produtores. “Desejo para
a Cocari tudo de bom. Que a co-
operativa continue ajudando os
produtores e os cooperados tragam

seus cereais para entregar na Co-

Jaime Piasentin
Bom Sucesso

cari, porque nela podemos confiar”,

acrescentou.

José Flavio Bernal Gomes,
de Faxinal, elogiou a assisténcia
que recebe na regional, tanto do
gerente quanto dos técnicos.

Ele reforcou que a Cocari
tem olhar diferente de outras
cooperativas. “Nao visa so o lu-
cro, mas ajuda o produtor. Isso
vai ao encontro do preceito coo-
perativista, de trazer beneficios
para os cooperados, razao de
ser de tudo”, analisou. “E com

o cooperado produzindo bem, a

José Flavio Bernal Gomes
Faxinal

cooperativa vai bem também?”,

/

concluiu.

(

Produtores tém a oportunidade de conhecer novidades tecnoldgicas para a agricultura

Dominando as
tecnologias
Jacy Cesar Firmino da Rocha co-
mentou que Agricultura Digital é um
assunto que ainda assusta o produ-
tor que ndo esta acostumado. “E um

tema novo e estamos abordando exa-

tamente para levar informagoes e as
tecnologias novas que estao disponi-
veis, como ferramentas para melho-
rar a produtividade do associado”,
esclareceu.

Diversas empresas parceiras da
Cocari trouxeram para o Dia de Cam-

-
B

po o que ha de mais moderno sendo
utilizado nas lavouras do Brasil e do
mundo para demonstracao aos coo-
perados. “Os cooperados vao preci-
sar dominar as tecnologias, usar seus
smartphones, tablets, porque todas

as ferramentas estarao interligadas

Jacy fala sobre Agricultura Digital

a agricultura e eles nao precisam se
assustar ou se preocupar, porque es-
taremos aqui para ajudar. A coope-
rativa, por meio de sua assisténcia
técnica esta preparada para auxiliar
os cooperados na utilizacao dessas

ferramentas”, garantiu Jacy.
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De olho no futuro

O 16° Dia de Campo de Cul-
turas de Verdo e Pecudria reuniu
produtores, técnicos e pesquisa-
dores para a troca de informacdes
em busca do alcance de maiores
produtividades nas lavouras, sen-
do sucesso de publico e importan-
tes realizacoes.

O presidente da Cocari, Vilmar

Sebold, agradeceu a presenca dos

Ganhadores dos cheques sorteados nos Balcées de Negocios

cooperados e a dedicacao de to-
dos os envolvidos na viabilizacao
e realizacao de mais um evento,
enaltecendo o trabalho de cada
um na bela estrutura montada no
CTC e anunciou novidades para a
proxima edicdo. “Para o proximo
ano temos que repensar o evento.
E uma estrutura complexa para
funcionar em apenas dois dias.

Os produtores precisam de tempo

~

¥ PAVILHAO
EXPOSITOR
o ORIPES R. GOME
[ SRR

Ganhador de uma TV 40" no primeiro dia de evento

#
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para visitar e conhecer todas as
novidades disponibilizadas. Nos-
sa expectativa é de que o evento
se torne uma feira agropecuaria,
com duracdao de trés dias”, co-
mentou.

Falando em futuro, Sebold fez
uma importante observacao sobre
a participacao das familias dos
cooperados. “Quero agradecer a

presenca das mulheres, cada vez

&
—EocAR

participando mais das iniciativas
da Cocari, e estou encantado com
a presenca dos jovens. Quando
vejo meninas € meninos acompa-
nhando os pais, acredito que es-
tamos preparando a nossa terra
para o futuro, porque serao eles
a cuidar e seguir com o trabalho
na agricultura”, analisou o presi-
dente.

Redacéo da C7 Comunicagdo

Ganhadora de uma TV 40" no segundo dia de evento
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SAUDE

Texaco promove agdao na
COCARI

No dia 28 de janeiro, o entreposto da Cocari em Mandaguari — PR recebeu a visita da Carreta Texaco Ursa, um
veiculo de 15 metros que presta servigos voltados para a sadde, como exames de pressdo arterial, colesterol, servico
de massoterapia e nutricdo, além de palestras.

Redagéo da C7 Comunicagéo

COCARI de Sao Pedro do Ivai
realiza 4° Dia de Campo

o dia 8 de fevereiro

foi realizado, na Co-

cari de Sao Pedro do
Ivai, o Dia de Campo
de Cultivares de Soja
e palestra técnica, na proprieda-
de da Familia Zulian. O evento foi
aberto a cooperados e demais pro-
dutores rurais, reunindo aproxima-

damente 50 pessoas.

_LCCADI®
WO mann

O objetivo principal do Dia
de Campo foi divulgar novas tec-
nologias aplicadas para a cultura
da soja, apresentar as novidades
de variedades de soja, oportuni-
zar também as empresas parcei-
ras apresentarem seus produtos e
a aplicabilidade na regidao, além
de promover a integracao com

produtores

As parcelas desenvolvidas e
apresentadas no evento levaram em
conta as caracteristicas de cada re-
gido e isso se traduziu em importan-
te atrativo aos produtores, ja que o
conhecimento e as orientacoes que
receberam estao de acordo com a re-
alidade vivida em suas propriedades.

Dessa forma, o produtor conse-

gue ter melhor aproveitamento das

tecnologias demonstradas. Partici-
param as empresas/marcas: Adama,
Agroeste, Basf, Bayer, Brasmax, Bre-
vante, Corteva, Dascoop, FMC, For-
quimica, Pioneer, Syngenta e TMG,

bem como a UBS Cocari de Faxinal.

Redacéo da C7 Comunicagdo,
com informagées do Detec e
Comercial de Séo Pedro do Ivai
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CLIMA E TEMPO

De olho no

TempPoO

BOM SUCESSO

Marco/2019*

Como deve ficar o clima na
drea de agdo da COCARI?

*Obs.: os dados apresentados pela Somar
Meteorologia compreendem o periodo de
16 de Fevereiro a 15 de Margo

Parana
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este periodo deve apresentar chuva
frequente, porém, com menor acu-
mulado envolvendo estas regioes
que compreendem a area de acao

da Cocari no Estado do Parana.

tativa € de chuva com maiores
acumulados nas areas mais ao sul
entre Goias e Minas Gerais. Ja em
marco, esse padrao deve ficar con-

centrado mais ao norte de Goias.
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NOSSA GRAMATICA

letras

Dicas

Expressoes populares

Dialogo
Forma verbal do verbo dialogar.
Eu dialogo com meus filhos.

Beneficio Beneficio

Forma verbal do beneficiar. Acdo ou efeito de beneficiar.
Eu beneficio a todos. A cooperativa concedeu o beneficio aos
colaboradores.

Yelle elle

Peca de vestudrio. Forma verbal do verbo sair.
Ela estava de saia azul. Ele saia com a namorada aos sébados.

Tem

Forma verbal do verbo ter. Terceira pessoa do
singular.
Ela tem cabelos longos.

. Todos os FPS acima de 15 tém o mesmo efeito de protecao solar?
M | 'I'O S & Mito! Os FPS mais altos tém efeito mais intenso no que diz respeito a protecao solar. Pessoas em tratamento
cutaneo, que usam acidos ou com pele sensivel, como idosos e criancas, devem utilizar protetores com fatores

mais altos. Estudos apontam que o FPS 15 é seguro e indicado para utilizacao diaria, pois, ja € o suficiente para
‘/ e rd a d e S evitar o efeito cancerigeno.

Cremes autobronzeadores aceleram o envelhecimento?
Cu ida dos com Mito! Eles promovem o bronzeamento por meio da pigmentacao da camada superficial da pele. Nao interferem
l no DNA celular, portanto, ndao envelhecem e ndao causam cancer.

Camaras de bronzeamento artificial favorecem o envelhecimento?

Verdade! Esse tipo de procedimento pode envelhecer e ter efeito cancerigeno, pois simula uma exposicao
solar sem protecao (é como se a pessoa estivesse deitada na praia). Como essas camaras ativam a producao de
melanina, pode acontecer também pigmentacao anormal ou manchas na pele.

Nao tirar a maquiagem diariamente pode prejudicar a cutis?
Verdade! Os pigmentos se acumulam e obstruem os poros, comprometendo a liberacao de toxinas.

O tipo de pele interfere no processo de envelhecimento?
Verdade! Alguns tipos sao mais propensos, como é o caso da cutis clara e seca. A negra e a oriental tém menor
tendéncia, assim como a pele oleosa.

Usar cremes noturnos pode fazer mal por ndo deixar a cutis respirar?
Verdade! Porém, depende do creme. Produtos muito oleosos podem obstruir os poros e devem ser evitados.

Os cremes anti-idade devem ser usados a partir dos 25 anos?

Verdade! A partir dos 20 anos comeca a ocorrer um decréscimo do colageno em torno de 1% por ano. Entao,
aos 25 anos, a pessoa tera 5% a menos e assim sucessivamente. Os cremes para envelhecimento podem ser
utilizados a partir dessa idade.

Fonte: Miriam Sabino de Oliveira - Dermatologista

]
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10g de fermento bioldgico seco

120ml de agua em temperatura ambiente
50g de acucar cristal

120ml de leite

75g de manteiga sem sal

1 colher (cha) de sal

1 ovo

460g de farinha de trigo

Dissolva o fermento com o aclicar na agua morna. Junte a manteiga, o ovo,

leite, a farinha e o sal. Sove por 10 minutos. Acrescente mais farinha, se ne-

cessario. Reserve a massa e deixe crescer por pelo menos 30 minutos.

Recheio
14 xicara de manteiga
4 colheres (sopa) de acUcar cristal
4 colheres (sopa) de aclcar mascavo

2 colheres de canela

Misture todos os ingredientes. Abra a massa, formando um retangulo, e espa-

lhe o recheio. Enrole a massa, corte em rodelas e leve para assar em forno

pré-aquecido a 180°C, até dourar.

Cobertura

4 colheres (sopa) de manteiga derretida
55¢g de cream cheese
% de xicara de acucar refinado

2 colher de baunilha

Junte todos ingredientes e misture até dissolver o acUcar. Espalhe por cima

do pao ja assado.

40 Informativo Cocari - N 343 - Fevereiro de 2019

Colaboragao: Silvana Agustini
Séo Pedro do Ivai-PR

Tem uma receita tradicional na sua

regiao? Mande para publica¢ao no
Informativo Cocari!
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BRINCADEIRAS

as criancas se sentam no chao, em roda. Enquanto uma delas corre em volta, as que
estdo sentadas cantam a musica: “Corre cotia, na casa da tia. Corre cip0, na casa da vo. Lencinho na mao, caiu
no chao. Moca bonita do meu coracao. Posso jogar? Nao! Ninguém vai olhar? Nao. Joguei”. Durante as voltas,
deixa-se um lencinho atras de uma crianca qualquer. A que for escolhida deve se levantar e tentar pega-la
antes que ela complete a volta e sente no lugar que ficou vago. Se nao conseguir, paga um mico! (Fonte: www.

bigmae.com)
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TOQUE FEMININO

Estd muito calor! Inclua agua no
seu dia a dia

eber agua é fundamen-
tal para a salde. A be-
bida é essencial na ma-
nutencao de todos os
processos metabolicos
vitais para o organismo e transporta
oxigénio e nutrientes das células.
Consumir a quantidade correta

de agua ajuda a desintoxicar e de-

_COCADI®
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sinchar o corpo, diminui a densida-
de do sangue, regula a temperatura
corporal e reduz infeccées. Tomar
agua gelada pode até ajudar a ema-
grecer. “O metabolismo acelera e
isso ajuda a emagrecer”, explica a
nutricionista Flavia Salvitti.

Além disso, o habito de ingerir
de dois a trés copos de agua antes
das principais refeicoes auxilia no

controle do apetite.

Quantidade

recomendada

Segundo a Organiza-

cao Mundial de Saude (OMS), o

ideal é consumir, no minimo, dois

litros de agua por dia, o que equi-

vale a uma quantidade de 8 a 10

copos. Para as criancas, de 4 a 6
copos ao dia.

A baixa ingestao de agua pode

causar desidratacao, além de sin-

tomas como cansaco, dor de cabe-
¢a, tontura e mau funcionamento

do transito intestinal.

Dicas para beber
mais agua

® Use a tecnologia ao seu favor.
Alguns aplicativos para celular
- como Water your Body, Drink-o-
matic, Hydro, Beba agua e Drinking
water - ajudam a lembrar de beber
agua e cumprir a meta.

® Se o sabor da agua néo te agrada,
existem formas simples de muda-
lo. Uma dica é acrescentar trés
rodelas de pepino, cinco folhas de
hortela e um pedaco de gengibre
em um litro de agua. De quebra,
vocé ainda tem uma bebida detox e
que acelera o metabolismo.

® Para quem prefere as frutas,
misture um litro de agua com cinco

morangos cortados ao meio, duas

rodelas de limao siciliano e trés
folhas de manjericdao. A mistura é
refrescante e muito perfumada,
deixando o ato de beber agua uma
delicia.

® O consumo de agua in natura
nao pode ser interrompido, mas
também ¢é possivel se hidratar
consumindo frutas e vegetais que
tenham bastante agua. Melancia e
brécolis sao bons exemplos.

® Sucos naturais também sao boas
alternativas para hidratar o corpo,
mas é importante prestar atencao
na quantidade de calorias para nao
abusar.

® Quem faz atividade fisica pode
investir em bebidas isotOnicas,
pois além de hidratar, repéem os
sais minerais perdidos durante o

exercicio.

Fonte: A Revista da Mulher
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ACHE AQUI

Ache AQUI/.

, VEICULOS )

Vende-se moto Honda XL 125, ano
1996, toda revisada. Tratar com Fa-
(43) 9

bio Francischini, pelo fone:

9169-6014 (Apucarana-PR).

Vende-se caminhao 608, ano 1977,
no chassi documento bai, bom de
mecanica, turbinado, freio a ar, es-
tacionario, bom de cabine e chassis,
com pneus novos na frente. Valor:
RS 20 mil. Tratar com Jaqueline,
pelo fone: (43) 9 9924-1227.

Vende-se caminhao Mercedes 11/13,
azul, ano 1969. Valor: RS 30 mil. In-
teressados tratar com Sidinei Castro,
pelo fone: (44) 9 8814-7192.

ano

Vende-se caminhonete Ford,

1974, com nota fiscal e manual. Tra-
tar com Gideon, pelos fones: (44) 9
8855-8255 e (44) 9 9992-1862.

Vende-se caminhao Mercedes 1313,
ano 1984, boiadeiro, com cabine es-
tendida, freio a ar, campana refri-
gerada, chassi duplo. Aceita troca
por carro, camionete, trator. Tratar
com Dr. Edineudes, pelo fone: (43) 9
8801-9192 (Rosario do Ivai-PR).

Vende-se Toyota Bandeirantes, ano
1986, motor e bicos da injecao retifi-
cados, pneus recauchutados, 4 amor-
tecedores novos, todos os cardans re-
visados, lataria em perfeito estado.
Tratar pelos fones: (44) 9 8415-3688
(Margareth), (44) 9 9993-9766 (Lui-

730) ou (44) 9 9911-2955.

Vende-se Astra 2.0, ano 2000, cor
Azul. Valor: RS 10 mil. Tratar com Ja-
queline, pelo fone: (43) 9 9924-1227.

PLATAFORMAS

Vende-se ou troca-se plataforma de 13

pés da colhedeira SLC 6200, em per-
feito estado, ou troca por subsolador
conchinha traseira. Tratar pelo fone:
(43) 9 9979-6971 com Joaquim Perichi.

Vende-se plataforma John Deere 8
linhas, de 50 cm, ano 2002. Valor: 25

mil. Tratar com Jefferson, pelo fone:
(43) 9 9626-5423.
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PLANTADEIRAS

Vende-se plantadeira Kuhn Metasa,
com 9 linhas, ano 2010. Interessados
tratar com Marcio Henrique Aguiar,
pelo fone: (43) 9 9904-4418.

PST3,

com designer automatico. Valor a

Vende-se plantadeira Tatu,

combinar. Tratar com Domingos Pag-
gi, pelo fone: (44) 9 9804-4593.

TRATORES

Vende-se trator Valmet 88, ano 1986,
com concha e [dmina. Unico dono.
Interessados tratar com Fabio Fran-
cischini, pelo fone: (43) 9 9169-6014.

Vende-se trator Valmet 62, cafe-

eiro, rebaixado para parreira, mas
vai bem em aviarios, com direcao
hidraulica. Valor: RS 12 mil. Possui
uma carretinha muito boa. Valor: RS
2 mil. Tratar com José Claudio Cam-
pana, pelo fone: (44) 9 9982-7599.

WA ws naul

Vende-se trator 7630, ano 2008, com
pneus novos. Tratar com Cristiano,
pelos fones: (44) 9 8839-6047 e (44)
3231-1447 (Itambé-PR).

Vende-se trator New Holland TL 75,
ano 2008, em oOtimo estado de con-
servacao, com 4 mil e 800 horas.
Valor: 55 mil. Tratar com Luis Carlos
Bengozi, pelo fone: (43) 9 9975-4401.

"DIVERSOS

Vende-se sitio de 7 alqueires, sendo
5 mecanizados, em Kaloré-PR, bair-
ro Meloca, perto de Rio Bom. Docu-
mentacao em dia. Tratar com Marco
Torgi, pelos fones: (43) 9 9809-3784,
(43) 99811-8738 ou (43) 9 9962-6095.

Vende-se bomba hidraulica, marca

Jacto, capacidade para 600 litros,
vai com marcador de linha. Valor a
combinar. Tratar com Francisco To-
mazi, pelo fone: (43) 9 9950-3837.

_LCOCADI®
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Vende-se touros Guzera PO com registro
na ABCZ. Fazenda Sao Pedro, Rodovia Bom
Sucesso/ Itambé, Km 12. Interessados tra-
tar com Luiz Roberto Trovati, pelo fone:
(18) 9 9726-2360 ou (43) 9 9976-5555.

troca. Valor: RS 15 mil. Interessados tratar
com Claudinei, pelo fone: (44) 9 9972-3889.

Vende-se ensiladeira Pinheiro MAX4.
Cortou apenas 4 alqueires de cana,
com facas e contra-facas novas e
originais. Valor: RS 9.000.00. Tratar
com Luiz Tadao Mori pelo fone: (43)
9 9927-4229 (Rio Branco do Ivai-PR).

Vende-se lascas para cerca (eucalip-
to vermelho). Tamanho: 2,20 metros.
500 unidades. Preco a combinar. Tra-
tar com Emerson, pelo telefone (43)
9955-7398. (Marilandia do Sul).

Vende-se subsolador Stara Fox, com
7 hastes. Valor a combinar. Tratar
com Domingos Paggi, pelo fone: (44)
9 9804-4593.

Senhor Cooperado

a sem titulo

Vende-se: Chacara Castelani, com
galpao para aviario de 2.400 m2 (au-
tomatizado e climatizado), gerador
de energia MWM novo (110 KVA para
4 barracodes), casa de alvenaria com
12 m2 para gerador de energia, agua
nascente outorgada com vazao de
8.000 L/h (bombeamento com mo-
tor), dois transformadores de ener-
gia, casa geminada para granjeiro
de 140 m2 de construcao, granja
de suinos com 11 baias e 180 m2 de
construcdo, mangueira para manejo
de gado (madeira aroeira/itaiba)
com 160 m2 de cobertura, tulha
para objetos diversos com 40 m2 em
alvenaria, galpao para guardar equi-
pamentos com 140 m2 em alvenaria.
Possui um triturador marca Nogueira
seminovo, uma picadeira marca Pi-
nheiro seminova, um misturador de
racao para 600 quilos. As partes su-
perior e interior da propriedade sao
cercadas de aroeira com arame liso
e tela. Toda estrutura com projeto
para construcao de 4 barracoes, in-
clusive liberacao do IAP pronta para
construcao futura. Interessados tra-
tar com Carlos Castelani, pelo fone:
(44) 9 9926-3808 (Astorga-PR).

Anuncie GRATIS

employer

Organizagao de Recursos Humanos

Mao de obra temporaria
Terceirizacao de mao de obra

Tudodo |

M

www.employer.com.br

Filial Maringa - 44 3226-1673

R: Basilio Sautchuk, 901 - Salas 01 E 02 - Sobreloja

WO mann

Novo Centro - CEP: 87013-190

ACHE AQUI

Vende-se bambu gigante. Tratar com

Fabio Francischini, pelo fone: (43) 9
9169-6014 (Apucarana-PR).

Prestacao de servicos: Transluche-
zi faz transporte de colheitadeiras
e tratores (carreta prancha). Inte-
ressados tratar com Cristiano, pelo
telefone: (44) 9 8839-6047 ou (44)
3231-1447 (Itambé-PR).

Vende-se sombrite usado, 3 metros
de largura, 50% sombreamento, es-
tava colocado em parreira de uva.
Valor: RS 7,00 o metro corrido. In-

teressados tratar pelo fone: (44) 9
9964-9752.

Vende-se carroceria graneleira Mas-
son, com 7,80 de comprimento. Tra-
tar pelo fone: (43) 9 9912-9385 (Sao
Pedro do lvai-PR).

2 = &
Vende-se subsolador Stara Fox, com

7 hastes. Valor a combinar. Tratar

com Domingos Paggi, pelo fone: (44)
9 9804-4593.

Vende-se lavador de café Palini e Al-
ves, modelo AV10, ano 2011/12. Pre-
¢co a combinar. Interessados tratar
com César Katto, pelo telefone: (43)
99912-1218 ou (43) 9 8474-1261.

Vende-se Box Montana ano 2014/2015
(comprada em 2016), para o milho,

com 21 metros de barras e mecanica
com 1.170 horas com piloto e cortes
de secao completo. Tratar pelos fo-
nes: (44) 9 8855-8255 e (44) 9 9992-
1862, com Gideon.

Entre em contato:

44 3233-4910
44 9 9922-0027 (Whatsapp)

Betifica de motores 3 dlcool, gasolina e diesel
Bomhba Iﬂjﬂtﬂl’ a2 eletranica e Commaon Bail

44 2101-7800

Rua Estados Unides, 103a - Maringd - PR
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